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行かなかった 

行くだけ行ったが、何も購入 
しなかった 

プロ野球優勝とは関係のない 
セールでなら買い物をした 

一度だけ買い物をした 

同一店舗で複数回買い物をした 

複数店舗で買い物をした 

18.4％ 
41.0％ 

13.1％ 

18.2％ 

5.0％ 
4.3％ 

Q１　この秋、プロ野球の優勝セールを利用しましたか（商品の内容問わず。阪神百貨店やダ
イエーの系列に限らず、便乗セールも含む。通販含む。便乗に該当するかどうか不確かなケー
スは独断で決めてください） 

セール実施期間でなくても定期的 
に利用している店舗のみ 

ふだんはほとんど利用しないが、セー 
ルをしていたのでのぞいてみた店舗 
も含まれる 

普段はほとんど利用しないがセール 
をしていたので利用した店舗のみ 

65.2％ 
9.5％ 

25.3％ 

Ｑ２　利用した店舗について（質問１で「行かなかった」と回答した方は質問４

へ） 

すべてセール実施時でなくても 
購入したであろう商品 

セールしていなければ購入する 
ことはなかった商品も含まれて 
いる 

セールしていなければ購入する 
ことはなかった商品のみ 

Ｑ３　購入した商品について（質問１で「行かなかった」と回答した方は質問４へ「行くだけ行っ
たが、何も購入しなかった」と回答した方は質問５へ） 

37.3％ 

55.4％ 

7.2％ 
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周辺にセール実施店舗がなかった 

セール内容（店内、チラシなど） 
を検討したが、ほしい商品がみつ 
からなかった 

とくに必要なものがなかったの 
でセールにも関心がわかなかっ 
た 

Ｑ４　セールを利用しなかった理由（質問１で「行かなかった」に回答した方のみ質問４　お答
え下さい） 

46.8％ 
38.3％ 

14.8％ 

ほしかった商品を割安価格で 
購入する 

日用品（ふだん購入している 
商品）の買いだめ 

思わぬ割安商品に出会えるかも 
という漠然とした期待 

Ｑ５　セールときいて期待すること 

51.1％ 

12.0％ 

36.9％ 

割安なのでふだんよりワンラン 
ク上の商品を買ってみる（品数 
を増やす含む） 

ふだん通りの買い物で差額を 
浮かせる 

Ｑ６　ふだんの夕食（の材料）をセール時に購入することを想定して下さい（どちらか１つにチェ
ックを入れて下さい） 

38.3％ 

61.7％ 

���

� � � � ��� � � 	 
��

��������	
��
�����

��������	
���
��

��������	�
���
�

����������	
���

��������	
��
���

��������	
��
���

��������	
��
���

��������	
��
��

��������	
��
���

��������	
��	��

�������������	
�

��������	
��
���

��������	
��
���

��������	
����
�

���������	
���
�

��������	
��
���

��������	

���������	
��
��

��������	
���
��

��������	
���
��

��������	
���
�

��������	
���
��

���������	
��
��

���������	


Ｑ７　セール体験（当てはまるものすべてをチェックして下さい） 

0 5 10 15 20 25 30 35 100

セールをきっかけにして、以後継続して 
利用した店舗または商品がある 

セール時にしか購入しないと決めている 
品物がある 

わが家の献立はセールの内容に左右 
されることが多い 

セールにつられて購入して後悔 
した経験がある 

買いたい商品をセール実施期間まで 
待ってから購入した経験がある 

30.0％ 

20.9％ 

20.8％ 

26.5％ 

36.1％ 


